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Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un/une Business Developer(e) en
alternance/stage.

Une ambiance jeune, dynamique et soudée, en charge du développement du portefeuille client, tes
missions principales consisteront a susciter l'intérét pour les services que DigitHelp propose. Tu
communiqueras au quotidien avec les prospects et fera la promotion de nos services. Force de proposition
et autonome, tu as un intérét pour le digital & la data..

Tes taches principales en support de ton maitre d’apprentissage seront les suivantes :
+ Prospection téléphonique, LinkedIn & E-mail

- Négociation et closing des contrats

- Mise en place et amélioration des outils d’aide a la vente

- Etude des différents marchés pertinents, veille du marché

« Veille concurrentielle

« Structurer une base de données clients

« Gestion de la relation client

- Réalisation des objectifs fixés ensemble

e Poste a pourvoir en alternance ou stage dés maintenant

e Rythme recherché: 4 jours / 1jour ou 3 semaines / 1 semaine
e Rémunération de base + variable

¢ Remboursement de 50% du titre de transport

e Full remote

¢ Location bureau Wework plusieurs fois/mois

¢ Postulation via le formulaire ci-dessous ou sur notre site web www.digithelp/recrutement

e Entretien téléphonique (10/15 minutes).

e Entretien visio/physique (environ 45min) : présentation de ton parcours, échange sur tes motivations
et un cas pratique ( 30min environ ) a remettre dans la semaine.

e Réception de l'offre

Rejoindre DigitHelp c’est rejoindre une aventure humaine entrepreneuriale
e Tu apprendras tous les jours et tu participeras a 'ensemble des échanges
¢ Une transparence totale
e Tu pourras participer a I'ensemble de la vie de I'entreprise et découvriras de nombreux outils et
développera de réelles compétences
o Forte possibilité d’évolution rapide au sein de I'entreprise en croissance



